
 

แบบ บก.06 
 

ตารางแสดงวงเงินงบประมาณท่ีไดรับจัดสรรและราคากลาง (ราคาอางอิง) 

ในการจัดซ้ือจัดจางท่ีมิใชงานกอสราง 

 

1. ชื่อโครงการจางเหมาเพ่ือดำเนินโครงการยกระดับวิสาหกิจนวัตกรรมใหสามารถแขงขันเชิงพาณิชยใหเติบโต 

อยางกาวกระโดดและตอยอดการลงทุน (Growth) ประจำป 2566 (Growth Program for Startup 2023) 

2. หนวยงานเจาของโครงการ  สำนักงานนวัตกรรมแหงชาติ (องคการมหาชน) 

3. วงเงินงบประมาณท่ีไดรับจัดสรร 3,000,000.-บาท (สามลานบาทถวน) 

4. วันท่ีกำหนดราคากลาง (ราคาอางอิง) 5 เมษายน 2566 

 เปนเงิน  3,000,000.-บาท (สามลานบาทถวน) 

 ราคา/หนวย 

 4.1 ออกแบบและจัดทำสื่อประชาสัมพันธเพ่ือ ประกาศรับสมัคร ประชาสัมพันธการรับสมัครผานสื่อสังคม

ออนไลนตางๆ จำนวน 100,000 บาท 

 4.2 แสวงหาและติดตอประสานงานผูประกอบการวิสาหกิจเริ่มตนเพ่ือเขารวมโครงการ จำนวน 83,000 บาท 

 4.3 คัดเลือกผูประกอบการท่ีเปนกลุมเปาหมายของโครงการ จำนวน 83,000 บาท 

 4.4 การจัดกิจกรรมหรือหลักสูตรการอบรมแบบเขมขน  

  4.4.1 พิธีเปดงานและ Ice Breaking จำนวน 83,000 บาท 

  4.4.2 คาอาหารและเครื่องดื่ม (7 ครั้ง) จำนวน 126,000 บาท 

  4.4.3 คาตอบแทนวิทยากร จำนวน 28,000 บาท 

  4.4.4 คาสถานท่ีในการจัดอบรม จำนวน 140,000 บาท 

  4.4.5 คาจัดเตรียมเอกสารประกอบการการอบรม จำนวน 14,500 บาท 

  4.4.6 คาประสานงานจัดกิจกรรม จำนวน 80,500 

 4.5 คาจัดกิจกรรมการอบรมเชิงปฏิบัติการ (workshops)  

  4.5.1 คาอาหารและเครื่องดื่ม (4 ครั้ง) จำนวน 72,000 บาท 

  4.5.2 คาตอบแทนวิทยากร จำนวน 16,000 บาท 

  4.5.3 คาสถานท่ีในการจัดอบรม จำนวน 80,000 บาท 

  4.5.4 คาจัดเตรียมเอกสารประกอบการการอบรม จำนวน 11,000 บาท 

  4.5.5 คาประสานงานจัดกิจกรรม จำนวน 40,000 บาท 

 4.6 คาจัดกิจกรรมใหคำปรึกษาผูประกอบการรายบริษัท (mentoring sessions) 

  4.6.1 คาอาหารและเครื่องดื่ม (3 ครั้ง) จำนวน 81,000 บาท 

  4.6.2 คาตอบแทนผูใหคำปรึกษา จำนวน 180,000 บาท  

  4.6.3 คาสถานท่ีในการจัดกิจกรรม จำนวน 60,000 บาท 

  4.6.4 คาประสานงานจัดกิจกรรม จำนวน 30,000 บาท 

  



 

 4.7 คาการจัดกิจกรรมสงเสริมความสัมพันธและเครือขายธุรกิจ (community building) ในกลุม

ผูประกอบการ หรือภาครัฐ ภาคเอกชน เครือขายพันธมิตรท่ีเก่ียวของ 

  4.7.1 คาอาหารและเครื่องด่ืม (2 ครั้ง) จำนวน 192,000 บาท 

  4.7.2 คาสถานท่ีในการจัดกิจกรรม จำนวน 60,000 บาท 

  4.7.3 คาประสานงานจัดกิจกรรม จำนวน 60,000 บาท 

 4.8 คาประเมินศักยภาพของผูประกอบการกอนเขาโครงการ และพัฒนาการหลังเขาโครงการ จำนวน 10,000 บาท 

 4.9 คาจัดกิจกรรมใหผูประกอบการไดพบกับนักลงทุนหรอืแหลงทุน (investor meeting) ระหวางหลักสูตร จำนวน 

162,000 บาท 

 4.10 คาจัดกิจกรรมการนำเสนอธุรกิจกับนักลงทุนหรือแหลงทุนในตอนทายโครงการ (Demo Day) 

  4.10.1 คาอาหารและเครื่องด่ืม (1 ครั้ง) จำนวน 220,000 บาท 

  4.10.2 คาสถานท่ีในการจัดกิจกรรม จำนวน 233,400 บาท 

  4.10.3 คาประสานงานจัดกิจกรรม จำนวน 136,600 บาท 

 4.11 คาจัดทำการบันทึกภาพกิจกรรมตางๆ ท้ังภาพน่ิงและภาพเคล่ือนไหวและจัดทำเปนไฮไลตกิจกรรมในตอนทาย

โครงการ จำนวน 491,000 บาท 

 4.12 คาจัดทำรายงานสรุปผลการดำเนินงานของโครงการ จำนวน 10,000 บาท 

 4.13 คาอุปกรณตลอดโครงการ จำนวน 117,000 บาท 

5. แหลงท่ีมาของราคากลาง (ราคาอางอิง) 

- บริษัท ซีคฟอรซ จำกัด 

- บริษัท ฟร็อกดิจิตอล จำกัด 

- บริษัท ซิสเท็มเมทริก อินโนเวชั่นส (ประเทศไทย) จำกัด 

6. รายชื่อเจาหนาท่ีผูกำหนดราคากลาง (ราคาอางอิง) ทุกคน 

นายสุรอรรถ ศุภจัตุรัส   ผูอำนวยการฝายนวัตกรรมเพ่ือเศรษฐกิจ 

นายสุทธิรักษ ดวงบุรงค  นักพัฒนานวัตกรรม ฝายนวัตกรรมเพ่ือเศรษฐกิจ 

นายจิตรภณ จิรกุลสมโชค  นักพัฒนานวัตกรรม ฝายนวัตกรรมเพ่ือเศรษฐกิจ 
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เกณฑอางอิง (Terms of Reference) 

การจางเหมาเพ่ือดำเนินโครงการยกระดับวิสาหกิจนวัตกรรมใหสามารถแขงขันเชิงพาณิชยใหเติบโต 

อยางกาวกระโดดและตอยอดการลงทุน (Growth) ประจำป 2566 (Growth Program for Startup 2023) 
 

1. หลักการและเหตุผล  

สำนักงานนวัตกรรมแหงชาติ (องคการมหาชน) โดยฝายนวัตกรรมเพื ่อเศรษฐกิจ (Innovation for 

Economy Department) มุงเนนการยกระดับวิสาหกิจนวัตกรรมใหสามารถแขงขันเชิงพาณิชยใหเติบโตอยางกาว

กระโดดและตอยอดการลงทุน   เพื่อใหวิสาหกิจเริ่มตน (Startup) เขาถึงและใชประโยชนโครงสรางพื้นฐานทาง

นวัตกรรม รวมถึงยกระดับทักษะและความสามารถทางนวัตกรรมใหแกกลุมเปาหมาย ผานกลไกการใหทุนและ

กิจกรรมในรูปแบบตางๆ ครอบคลุมการพัฒนาองคความรู (Groom) การใหทุนสนับสนุน (Grant) และการสงเสริม

ตอยอดการเติบโตของธุรกิจนวัตกรรม (Growth) ซึ่งมุงเนนการสรางโอกาสในการพัฒนาตอยอดศักยภาพของ 

ผูประกอบธุรกิจนวัตกรรมไทยท่ีเปนวิสาหกิจเริ่มตน (Startup) ท้ังดานการจัดการธุรกิจวิสาหกิจเร่ิมตน (Startup) 

และการขยายธุรกิจสูเชิงพาณิชย  เพ่ือตอยอดสูแหลงทุนอ่ืนและกลไกสนับสนุนดานการเงินท่ีเก่ียวของ รวมถึงเพ่ิม

โอกาสใหผูประกอบการธุรกิจนวัตกรรมไทยไดนำเสนอธุรกิจตอนักลงทุนและพัฒนาเครือขายความรวมมือและ

ความสัมพันธระหวางวิสาหกิจเริ่มตน (Startup) และภาคสวนตางๆ ท้ังภาครัฐและเอกชนท่ีเก่ียวของในระบบนิเวศ

ของธุรกิจ 

โดยท่ีผานมาการเชื่อมเครือขายผูประกอบการธุรกิจนวัตกรรมสูการลงทุน ของวิสาหกิจเริ่มตน (Startup) 

ในประเทศไทย กับนักลงทุนภายในประเทศ ไดพบเจอปญหา ซึ่งปญหาเกิดจากการที่นักลงทุน ซึ่งมีตั้งแต Seed, 

Early VC และ Later VC พบวานักลงทุนเหลานี้เลือกลงทุนกับ วิสาหกิจเริ่มตน (Startup) ขนาดใหญ และลดการ

ลดทุนในระดับ Seeding ลง ซ่ึงสาเหตุสำคัญท่ีนักลงทุนเลือกลงทุนในวิสาหกิจเริ่มตน (Startup) ในระดับ Series-

A ขึ้นไป เนื่องจากวิสาหกิจเริ่มตนในระดับนี้ มักจะมีความมั่นคงในธุรกิจ และความนาจะเปนที่จะปดกิจการนั้น

นอยกวาในระดับต่ำกวา Series-A มาก นอกจากนี้ยังมีปจจัยตางๆ ที่ทำใหนักลงทุนไมมั่นที่จะลงทุนในระดับท่ี 

ต่ำกวา Series-A เชน ในเรื่องบุคลากร ซึ่งในหลายๆ กรณี การที่จะเติบโตสูระดับที่สูงขึ้นไดนั ้น จำเปนตองมี

บุคลากรที่มีความสามารถมากขึ้น เพื่อจะที่จะเพิ่มโอกาสในการขยายตลาดของกิจการ ในเรื่องยอดขายและกำไร 

ซ่ึงหลายครั้ง วิสาหกิจเริ่มตนหลายๆบริษัทนั้น มีไอเดียท่ีดี มีแผนธุรกิจท่ีดี แตยังขาดในเรื่องการทำยอดขาย และ

การทำตลาดโดยมีแผนในการเติบโต (Growth Strategy) ที่เหมาะกับตนเอง ซึ่งเมื่อมียอดขายที่ต่ำ นักลงทุนจึง 

ไมกลาที่เสี่ยงเขามาลงทุน เนื่องจากไมมั่นใจในเรื่องการเงินของบริษัท และในเรื่องขนาดของตลาด ซึ่งหลายๆ

บริษัท อาจจะคิดวา ตลาดที่กำลังแขงขันอยูนั้นนาจะเพียงพอในการเติบโตแลว แตในขณะเดียวกัน นักลงทุน

อาจจะคิดอีกแบบนึง เนื่องจาก หลายๆครั้งนักลงทุน ไมไดมองแคตลาดภายในประเทศ แตนักลงทุนอาจจะมองถึง

โอกาสท่ีบริษัทจะเขาไปเติบโตในตางประเทศ ซ่ึงเปนตลาดท่ีมีขนาดใหญกวาในประเทศไทย 

ทางสนช.ไดเล็งเห็นในจุดนี้ จึงไดริเริ่มโครงการยกระดับวิสาหกิจนวัตกรรมใหสามารถแขงขันเชิงพาณิชย

ใหเติบโตอยางกาวกระโดดและตอยอดการลงทุน (Growth) มาตั้งแตป พ.ศ.2562 โดยที่จะเขามาชวยในการ

แกปญหาที่เกิดกับ วิสาหกิจเริ่มตน (Startup) ทั้งในดานเงินทุน ดานคำแนะนำ และในดานเครือขาย เพื่อสงเสริม

ใหวิสาหกิจเริ่มตน (Startup) เหลานี้ ไดเติบโตขึ้น เชนการเพิ่มโอกาสในการเจอแหลงทุนอื่นๆ เชน VC CVC หรือ 
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Angel และไดพัฒนาองคความรูและคำนำแนะผานจากผูเชี่ยวชาญหรือผูทรงคุณวุฒิ และไดสรางความสัมพันธ

และเครือขายในระบบนิเวศของธุรกิจนวัตกรรม โดยในปนี้เรา เราไดเพิ่มในสวนท่ีจะชวยแกไขปญหาเพิ่มเติมเพ่ือ

เพ่ิมโอกาสท่ีนักลงทุนจะลงทุนระดับท่ีต่ำกวา Series-A มากข้ึน เชน การจดักิจกรรมเพ่ือเฟนหาบุคลากรท่ีมีความ

เชี่ยวชาญ ที่สามารถรวมงานกับวิสาหกิจเริ่มตนภายใตโครงการเพื่อแกไขปญหาการขาดแคลนบุคลากรในการ

ขยายกิจการ นอกจากนี้ยังเพิ่มในสวนในการใหคำแนะนำในการทำตลาดและแผนการขยายกิจการเพื่อพัฒนาใน

สวนของการทำยอดขาย และการหาตลาดท่ีเหมาะกับแตละวิสาหกิจเริ่มตนท่ีเขารวมภายใตโครงการ 

ในการนี้ เพื่อใหโครงการบรรลุผลสำเร็จตามที่ตั้งไว ฝายนวัตกรรมเพื่อเศรษฐกิจจึงมีความประสงคที่จะ

จางเหมาผูดำเนินการใน “โครงการยกระดับวิสาหกิจนวัตกรรมใหสามารถแขงขันเชิงพาณิชยใหเติบโตอยางกาว

กระโดดและตอยอดการลงทุน (Growth) ประจำป 2566 (Growth Program for Startup 2023)” เพื่อบริหาร

จัดการในกิจกรรมตางๆ ท่ีมีความเก่ียวของกับโครงการ  
 

2. วัตถุประสงค 

2.1 เพื่อพัฒนาและตอยอดศักยภาพของผูประกอบธุรกิจนวัตกรรมไทยที่เปนวิสาหกิจเริ่มตน (Startup) 

ในดานการจัดการธุรกิจStartup การขยายธุรกิจ การนำเสนอธุรกิจหรือการระดมทุน การตอยอดสูแหลงทุนอ่ืน

และกลไกสนับสนุนดานการเงินท่ีเก่ียวของ ผานการถายทอดองคความรูและแลกเปลี่ยนแนวคิดและประสบการณ

จากผูทรงคุณวุฒิ 

2.2 เพื่อเพิ่มโอกาสใหผูประกอบการธุรกิจนวัตกรรมไทยไดหารือหรือนำเสนอธุรกิจตอนักลงทุน แหลง

ทุน ซ่ึงจะเพ่ิมโอกาสการเติบโตใหธุรกิจ 

2.3 เพ่ือพัฒนาเครือขายความรวมมือและความสัมพันธระหวางวิสาหกิจเริ่มตน (Startup) และภาคสวน

ตางๆ ท้ังภาครัฐและเอกชนท่ีเก่ียวของในระบบนิเวศของธุรกิจ 
 

3. กลุมเปาหมาย 

กลุมผูประกอบการวิสาหกิจเริ่มตน (Startup) จดทะเบียนเปนนิติบุคคลในประเทศไทย มีผลิตภัณฑหรือ

บริการฐานเทคโนโลยีและนวัตกรรม (Innovation-based) ออกสูตลาดแลว มีผลประกอบการแลว สนใจการ

พัฒนาตอยอดศักยภาพและขยายธุรกิจ จำนวนไมนอยกวา 10 กิจการ 
 

4. ขอบเขตการดำเนินงาน 

4.1 วางแผนการดำเนินงานรวมกับฝายนวัตกรรมเพ่ือเศรษฐกิจ สนช. 

4.1.1 ประสานงานกับสำนักงานฯ ในการจดัการกิจกรรมใหเปนไปดวยความเรียบรอยตลอดโครงการ 

ตามที่สำนักงานฯ กำหนด และรายงานความกาวหนาในการจัดกิจกรรมกับเจาหนาที่ผู ดูแล

โครงการอยางสม่ำเสมอ 

4.1.2 หารือและวางแผนการทำงานรวมกับสำนักงานฯ ในทุกข้ันตอน เพ่ือจัดกิจกรรมถายทอดองค

ความรูและอบรมเชิงปฏิบัติการใน “โครงการยกระดับวิสาหกิจนวัตกรรมใหสามารถแขงขัน

เชิงพาณิชยใหเติบโตอยางกาวกระโดดและตอยอดการลงทุน (Growth) ประจำป 2566 

(Growth Program for Startup 2023)” เพื่อพัฒนาศักยภาพวิสาหกิจเริ ่มตน (Startup) 
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จำนวนอยางนอย 10 กิจการ หรือตามความเหมาะสมกับกิจกรรมที่ไดรับการเห็นชอบจาก

สำนักงานฯ 

4.2 นำเสนอหลักสูตร (curriculum) และรูปแบบกิจกรรม (activities) ที่แสดงใหเห็นถึงความเขาใจใน

ธุรกิจสตารทอัพและนักลงทุน โดยมีเนื้อหาครอบคลุมอยางนอยดังตอไปนี้ 

4.2.1 การนำกรณีศึกษา (case study) ในอุตสาหกรรมท่ีเก่ียวของมาประยุกตใชกับธุรกิจนวัตกรรม 

4.2.2 การขยายธุรกิจในแงมุมตางๆ 

4.2.3 การระดมทุนของสตารทอัพในระยะตางๆ การเตรียมความพรอมเพื่อการระดมทุน ทั้งการ

นำเสนอธุรกิจ (pitching) การจัดการขอมูลที่เกี่ยวของ (data room) และการจัดทำเอกสาร

นำเสนอธุรกิจ (pitch deck) 

4.2.4 การจัดการขอมูลดานการเงิน การทำ Financial Forecast การประเมินมูลคาบริษัท (company 

valuation) 

4.2.5 การเจรจาตอรอง (negotiation) กับนักลงทุนซ่ึงรวมถึงการทำ Due Diligence และ Term Sheet 

4.3 นำเสนอวิธีการรับสมัคร คุณสมบัติของผูสมัคร เกณฑการประเมินศักยภาพและการคัดเลือกผูสมัคร 

4.4 ดำเนินกิจกรรมท่ีเก่ียวของกับโครงการรวมกับฝายนวัตกรรมเพ่ือเศรษฐกิจ สนช. 

 4.4.1 ดูแลการประชาสัมพันธ ภาพลักษณโครงการ และสื่อที่เกี่ยวของ โดยหารือรวมกับสำนักงาน

เพ่ือเผยแพรขอมูลขาวสารในชองทางท่ีเหมาะสมกับกลุมเปาหมาย 

 4.4.2 ประชาสัมพันธการจัดกิจกรรมในชวงเปดกิจกรรมเพ่ือคัดเลือกผูประกอบการเขารวมกิจกรรม

ไมนอยกวา 10 กิจการ ระหวางการดำเนินการจัดกิจกรรม และชวงปดกิจกรรม ผานสื่อตางๆ 

ท่ีตรงกับกลุมเปาหมาย 

 4.4.3 จัดเตรียมขอมูล รูปภาพ ออกแบบสื่อสำหรับการจัดงานตามท่ีผูวาจางกำหนด 

 4.4.4 ประสานงานกับหนวยงานตางๆ ทั้งภาครัฐและเอกชน อาทิ หนวยงานราชการ สถาบันการศึกษา 

สถาบันทางการเงิน เพ่ือการประชาสัมพันธโครงการ แสวงหาผูประกอบการ การรับสมัคร และ

คัดเลือกผูเขารวมโครงการ 

4.5 จัดใหมีบุคลากรท่ีมีคุณสมบัติเหมาะสมกับการดำเนินงานและกิจกรรมในดานตางๆ ท่ีเก่ียวของ โดย

นำเสนอขอมูลบุคลากรใหสำนักงานฯ ทราบ ดังนี้ 

4.5.1 จัดใหมีที่ปรึกษาโครงการ (Program Advisor) หรือผูอำนวยการโครงการ (Program Director) 

ที่มีความเชี่ยวชาญในธุรกิจStartup และการลงทุน ทำหนาที่ดูแลกำกับทิศทางหลักสูตรและ

กิจกรรมในโครงการ และหารือกับเจาหนาท่ีสำนักงานฯ สม่ำเสมอ อยางนอย 1 คน  

4.5.2 จัดหาและประสานเชิญผู เชี ่ยวชาญที่มีคุณสมบัติและประสบการณเหมาะสมในการให

คำปรึกษาธุรกิจรายบริษัท (mentors) เพื่อใหคำแนะนำแก Startup ที่เปนกลุมเปาหมาย 

เชน ดานการทำตลาดรวมกับกลุมคูคาท่ีมีศักยภาพเพ่ือการตอยอดธุรกิจ 

4.5.3 จัดหาและประสานเชิญวิทยากร (speakers) ที่มีคุณสมบัติและประสบการณเหมาะสมตาม

หัวขอการอบรมเชิงเนื้อหา (lecture) หรือการอบรมเชิงปฏิบัติการ (workshop) ที่เกี่ยวของ

กับการพัฒนาธุรกิจ Startup 
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4.5.4 จัดหาและประสานเครือขายนักลงทุนหรือแหลงทุน (investment link) ที ่เหมาะสมกับ

ลักษณะธุรกิจของ Startup ท่ีเขารวมโครงการ ใหรวมในกิจกรรมท่ีเก่ียวของ 

4.5.5 จัดใหมีพี่เลี้ยง (facilitator) ที่มีประสบการณและมีความเชี่ยวชาญในธุรกิจ Startup อยาง

นอย 1 คน ทำหนาที ่สนับสนุนการดำเนินงานของที ่ปรึกษาโครงการหรือผู อำนวยการ

โครงการ ใหคำปรึกษาและชวยสนับสนุนผูประกอบการในการพัฒนาศักยภาพธุรกิจ 

4.5.6 จัดใหมีผู ประสานงาน (coordinator) อยางนอย 1 คน เพื ่อประสานงานกับเจาหนาท่ี

สำนักงานฯ ในการจัดกิจกรรมอยางสม่ำเสมอ ติดตอประสานงานอำนวยความสะดวกแกท่ี

ปร ึกษาโครงการ (Program Advisor) หรือผู อำนวยการโครงการ (Program Director) 

ผูเชี่ยวชาญในการใหคำปรึกษารายบริษัท (mentors) และวิทยากร (speakers) ในสวนท่ี

เกี่ยวของ ประสานงานและติดตามความกาวหนาของ Startup ที่รวมโครงการ รวมถึงดูแล

คาตอบแทน คาใชจายในการเดินทาง คาอาหารและเครื่องดื่มท่ีเกิดข้ึนในโครงการ 

4.5.7 จัดหาบุคลากรที่มีความสามารถเหมาะสมในการทำสรุปเนื้อหากิจกรรม (notetaker) อยาง

นอย 1 คน เพ่ือสรุปเนื้อหาเปนภาษาไทย และนำสงใหสำนักงานฯ หลังการจัดกิจกรรมในแต

ละครั้ง โดยรูปแบบการสรุปเนื้อหาเปนการจดบรรยาย หรือนำเสนอเปนแผนภูมิภาพ เชน 

อินโฟกราฟฟกหรืออื่นๆ ใหสอดคลองกับเนื้อหาในแตละครั้ง เพื่อใหผูรวมโครงการเขาใจ

เนื ้อหาไดมากที ่ส ุดตลอดหลักสูตร รวมถึงอำนวยความสะดวกในการเดินทาง ที ่พัก 

คาตอบแทนของบุคลากร 

4.6 การจัดกิจกรรม 

 4.6.1 มีการจัดกิจกรรมหรือหลักสูตรการอบรมแบบเขมขน รวมระยะเวลาในหลักสูตรไมนอยกวา 

20 ชั่วโมง 

 4.6.2 มีการอบรมเชิงปฏิบัติการ (workshops) หรือกิจกรรมท่ีผูประกอบการมีสวนรวมในหลักสูตร

ไมนอยกวา 6 ชั่วโมง 

 4.6.3 มีชวงใหคำปรึกษาผูประกอบการรายบริษัท (mentoring sessions) รวมระยะเวลาในหลักสูตร

ไมนอยกวา 40 ชั่วโมง ตลอดโครงการ 

 4.6.4 มีกิจกรรมสงเสริมความสัมพันธและเครือขายธุรกิจ (community building) ในกลุมผูประกอบการ

หรือภาครัฐ ภาคเอกชน เครือขายพันธมิตรที่เกี่ยวของหรือผูประกอบการที่เคยผานการอบรม

หลักสูตร Growth Program มาแลว เพื่อใหเกิดการแลกเปลี่ยนประสบการณและตอยอด

ธุรกิจ อยางนอย 2 ครั้ง 

 4.6.5 มีการประเมินศักยภาพของผูประกอบการกอนเขาโครงการและพัฒนาการหลังเขาโครงการ

จากผูเชี่ยวชาญ 

 4.6.6 มีกิจกรรมใหผูประกอบการไดพบกับนักลงทุนหรือแหลงทุน (investor meeting) ระหวาง

หลักสูตร อยางนอย 2 ครั้ง 
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 4.6.7 มีการนำเสนอธุรกิจกับนักลงทุนหรือแหลงทุนในตอนทายโครงการ (Demo Day) ในรูปแบบ

ที ่เหมาะสมกับสถานการณของไทยในปจจุบัน หรือตามประกาศจากทางภาครัฐ โดย

ประสานงานกับสำนักงานฯ และเครือขายท่ีเก่ียวของ 

4.7 จัดหาสถานที่ จัดเตรียมอาหาร อาหารวางและเครื่องดื่มใหแกผูเขารวมโครงการ ที่ปรึกษา

โครงการ วิทยากรและเจาหนาที่ที่รวมกิจกรรม ตามกำหนดการที่ตกลงกับสำนักงานฯ โดยจัดใหมีมาตรการ

ดานสาธารณสุขใหเหมาะสมกับสถานการณ 

4.8 การจัดกิจกรรมเปนรูปแบบกิจกรรมออฟไลน ซึ่งประกอบไปดวยองคความรูทั้งในภาคทฤษฎี 

ภาคปฏิบัติและการใหคำปรึกษารายโครงการสำหรับผูประกอบการจากผูเชี ่ยวชาญ อยางไรก็ดี หากมีเหตุ

จำเปนจะตองเปลี่ยนแปลงรูปแบบการดำเนินงาน หรือเหตุการณอ่ืนใดท่ีทำใหผูรับจางไมสามารถจัดกิจกรรมได 

ผูรับจางจะทำหนังสือขอปรับเปลี่ยนรูปแบบการจัดกิจกรรมเปนออนไลนและตองไดรับความเห็นชอบจาก

สำนักงานนวัตกรรมแหงชาติ (องคการมหาชน) กอนการปรับเปลี่ยนรูปแบบดำเนินงานดังกลาว 

4.9 มีการจัดทำเอกสารสรุปขอมูลธุรกิจของผูประกอบการ ที่ผูประกอบการสามารถนำไปใชประโยชน

ตอได ดังนี้ 

1) เอกสารสรุปขอมูลธุรกิจใน 1 หนา (one-page summary) โดยมีขอมูลมูลคาบริษัท, ขอมูล

ทางการเงินบริษัท, ขอมูลทีมผูบริหารและที่ปรึกษา, ขอมูลกลุมลูกคา, ขอมูลแผนการทำตลาด

และอ่ืนๆ ท่ีเก่ียวของ 

2) เอกสารนำเสนอขอมูลสำหรับระดมทุน (pitch deck for fundraising) 

3) เอกสารขอตกลงเบื้องตนระหวางนักลงทุนกับสตารทอัพเพื่อกำหนดเงื่อนไขการลงทุน (Term 

sheet) (ถามี) 

 4.10 จัดใหมีการบันทึกภาพกิจกรรมตางๆ ท้ังภาพนิ่งและภาพเคลื่อนไหว และจัดทำเปนไฮไลตกิจกรรม

ในตอนทายโครงการ ระยะเวลาไมนอยกวา 1 นาที ในรูปแบบไฟลอิเล็กทรอนิกสจำนวน 1 ชุด 

 4.11 จัดทำรายงานเพื่อประเมินศักยภาพที่แสดงใหเห็นถึงความกาวหนาของผูประกอบการที่เขารวม

โครงการ 

 4.12 จัดทำรายงานสรุปผลการดำเนินงานของโครงการ พรอมขอเสนอแนะใหแก สนช. ในการดำเนิน

กิจกรรมในอนาคต 
 

5. ระยะเวลาดำเนินงาน 

ระยะเวลาในการดำเนินงาน 5 (หา) เดือน นับถัดจากวันที่ลงนามในสัญญา โดยมีแผนการดำเนินงาน

เบื้องตนดังนี้ 
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กิจกรรม 
เดือนที่ 

1 2 3 4 5 

1. วางแผนการดำเนินงานรวมกับฝายนวัตกรรมเพื่อเศรษฐกิจ สนช.      

2. นำเสนอหลักสูตร (curriculum) และรูปแบบกิจกรรม (activities) ท่ีแสดงใหเห็น

ถึงความเขาใจในธุรกิจสตารทอัพและนักลงทุน 
     

3. นำเสนอวิธีการรับสมัคร คุณสมบัติของผูสมัคร เกณฑการประเมินศักยภาพและ

การคัดเลือกผูสมัคร 
     

4. ดำเนินกิจกรรมท่ีเก่ียวของกับโครงการรวมกับฝายนวัตกรรมเพ่ือเศรษฐกิจ สนช.      

4.1 ดูแลการประชาสัมพันธ ภาพลักษณโครงการและสื่อท่ีเก่ียวของ โดย

 หารือรวมกับสำนักงานฯ เพ่ือเผยแพรขอมูลขาวสารในชองทางท่ี

 เหมาะสมกับกลุมเปาหมาย 

    

 

4.2 ประชาสัมพันธการจัดกิจกรรมในชวงเปดกิจกรรมเพื่อคดัเลือก

 ผูประกอบการเขารวมกิจกรรมไมนอยกวา 10 กิจการ ระหวางการ

 ดำเนินการจัดกิจกรรมและชวงปดกิจกรรม ผานส่ือตางๆ ท่ีตรงกับ

 กลุมเปาหมาย 

    

 

4.3 จัดเตรียมขอมูล รูปภาพ ออกแบบส่ือสำหรับการประชาสัมพันธและการจัด

 กิจกรรมตามท่ีผูวาจางกำหนด 
    

 

4.4 ประสานงานกับหนวยงานตางๆ ท้ังภาครัฐและเอกชน อาทิ หนวยงาน

 ราชการ สถาบันการศึกษา สถาบันทางการเงิน เพ่ือการประชาสัมพันธ

 โครงการ แสวงหาผูประกอบการ การรับสมัครและคัดเลือกผูเขารวมโครงการ 

    

 

5. จัดใหมีบุคลากรท่ีมีคุณสมบัติเหมาะสมกับการดำเนินงานและกิจกรรมในดาน

ตางๆ ท่ีเก่ียวของ โดยนำเสนอขอมูลบุคลากรใหสำนักงานฯ ทราบ 
    

 

6. การจัดกิจกรรม      

 6.1 มีการจัดกิจกรรมหรือหลักสูตรการอบรมแบบเขมขน      

6.2 มีการอบรมเชิงปฏิบัติการ (workshops) หรือกิจกรรมท่ีผูประกอบการ 

มีสวนรวมในหลักสูตร 
     

 6.3 มีชวงใหคำปรึกษาผูประกอบการรายบริษัท (mentoring sessions)      

  6.4 มีกิจกรรมสงเสริมความสัมพันธและเครือขายธุรกิจ (community 

 building) ในกลุมผูประกอบการหรือภาครัฐ ภาคเอกชน เครือขาย

 พันธมิตรท่ีเก่ียวของ เพ่ือใหเกิดการแลกเปลี่ยนประสบการณในหลักสูตร 

     

  6.5 มีการประเมินศักยภาพของผูประกอบการกอนเขาโครงการและพัฒนาการ

  หลังเขาโครงการ 
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กิจกรรม 
เดือนที่ 

1 2 3 4 5 

6.6 มีกิจกรรมใหผูประกอบการไดพบกับนักลงทุนหรือแหลงทุน (investor 

 meeting) ระหวางหลักสูตร 
     

 6.7  มีการนำเสนอธุรกิจกับนักลงทุนหรือแหลงทุนในตอนทายโครงการ (Demo 

 Day) ในรูปแบบท่ีเหมาะสมกับสถานการณของไทยในปจจุบัน หรือตาม

 ประกาศจากทางภาครฐั โดยประสานงานกับสำนักงานฯ และเครือขายท่ี

 เก่ียวของ 

     

7. มีการจัดทำเอกสารสรุปขอมูลธุรกิจของผูประกอบการ      

8. จัดใหมีการบันทึกภาพกิจกรรมตางๆ ท้ังภาพน่ิงและภาพเคล่ือนไหวและจัดทำเปน

ไฮไลตกิจกรรมในตอนทายโครงการ ระยะเวลาไมนอยกวา 1 นาที 
     

9. จัดทำรายงานเพือ่ประเมินศักยภาพท่ีแสดงใหเห็นถึงความกาวหนาของ

ผูประกอบการท่ีเขารวมโครงการ 
     

 10 จัดทำรายงานสรุปผลการดำเนินงานของโครงการ พรอมขอเสนอแนะใหแก สนช. 

 ในการดำเนินกิจกรรมในอนาคต 
     

 

6. งบประมาณ 

งบประมาณในการดำเนินงานจำนวน 3,000,000.-บาท (สามลานบาทถวน) ซ่ึงรวมภาษีหัก ณ ท่ีจาย 
 

7. ราคากลางและแหลงท่ีมา 

7.1 ราคากลาง: 3,000,000 - บาท (สามลานบาทถวน) 

7.2 แหลงท่ีมาของราคากลาง: 

  7.2.1 เอกสารใบเสนอราคาของบริษัท ซีคฟอรซ จำกัด 

  7.2.2 เอกสารใบเสนอราคาของบริษัท ฟร็อกดิจิตอล จำกัด 

  7.3.3 เอกสารใบเสนอราคาของบริษัท ซิสเท็มเมทริก อินโนเวชั่นส (ประเทศไทย) จำกัด 
 

8. คุณสมบัติของผูรับจาง 

8.1 มีความสามารถตามกฎหมาย 

8.2 ไมเปนบุคคลลมละลาย 

8.3 ไมอยูระหวางเลิกกิจการ 

8.4 ไมเปนบุคคลซึ่งอยูระหวางถูกระงับการยื่นขอเสนอหรือทำสัญญากับหนวยงานของรัฐไวชั่วคราว 

เนื่องจากเปนผูที่ไมผานเกณฑการประเมินผลการปฏิบัติงานของผูประกอบการตามระเบียบที่รัฐมนตรีวาการ

กระทรวงการคลังกำหนดตามท่ีประกาศเผยแพรในระบบเครือขายสารสนเทศของกรมบัญชีกลาง 
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8.5 ไมเปนบุคคลซึ่งถูกระบุไวในบัญชีรายชื่อผูทิ้งงานและไดแจงเวียนชื่อใหเปนผูทิ้งงานของหนวยงาน

ของรัฐในระบบเครือขายสารสนเทศของกรมบัญชีกลาง ซึ่งรวมถึงนิติบุคคลที่ผู ทิ ้งงานเปนหุนสวน ผูจัดการ 

กรรมการผูจัดการ ผูบริหาร ผูมีอำนาจในการดำเนินงานในกิจการของนิติบุคคลนั้นดวย 

8.6 มีคุณสมบัติและไมมีลักษณะตองหามตามท่ีคณะกรรมการนโยบายการจัดซ้ือจัดจางและบริหารพัสดุ

ภาครัฐกำหนดในราชกิจจานุเบกษา 

8.7 เปนนิติบุคคลผูมีอาชีพรับจางงานท่ีประกวดราคาอิเล็กทรอนิกสดังกลาว 

8.8 ไมเปนผูมีผลประโยชนรวมกันกับผูยื ่นขอเสนอรายอื่นที่เขายื ่นเสนอใหแกกรม ณ วันประกาศ

ประกวดอิเล็กทรอนิกส หรือไมเปนผูกระทำการอันเปนการขัดขวางการแขงขันอยางเปนธรรมในการประกวดราคา

อิเล็กทรอนิกสครั้งนี้ 

8.9 ไมเปนผูไดรับเอกสิทธิ์หรือความคุมกัน ซึ่งอาจปฏิเสธไมยอมขึ้นศาลไทยเวนแตรัฐบาลของผูยื่น

ขอเสนอไดมีคำสั่งใหสละเอกสิทธิ์และความคุมกันเชนวานั้น 

8.10 ผู ยื ่นขอเสนอตองลงทะเบียนในระบบจัดซื ้อจัดจางภาครัฐดวยอิเล็กทรอนิกส (Electronic 

Government Procurement: e – GP) ของกรมบัญชีกลาง 

8.11 ผูยื ่นขอเสนอซึ่งไดรับคัดเลือกเปนคูสัญญาตองลงทะเบียนในระบบจัดซื้อจัดจางภาครัฐดวย

อิเล็กทรอนิกส (Electronic Government Procurement: e-GP) ของกรมบัญชีกลาง ตามที่คณะกรรมการ ป.ป.ช. 

กำหนด 

8.12 ผูยื่นขอเสนอตองไมอยูในฐานะเปนผูไมแสดงบัญชีรายรับรายจาย หรือแสดงบัญชีรายรับรายจาย

ไมถูกตองครบถวนในสาระสำคัญ ตามท่ีคณะกรรมการ ป.ป.ช. กำหนด 

8.13 ผูยื่นขอเสนอซึ่งไดรับคัดเลือกเปนคูสัญญาตองรับและจายเงินผานบัญชีกลาง เวนแตการจายเงิน

แตละครั้งซ่ึงมีมูลคาไมเกินสามหม่ืนบาทคูสัญญาอาจจายเงินสดก็ได ตามท่ีคณะกรรมการ ป.ป.ช. กำหนด 

8.14 ผูยื ่นขอเสนอตองมีประสบการณการทำงานที่สัมพันธกับงานที่ประกาศจางดังกลาวในวงเงิน 

ไมนอยกวา 1,5000,000.-บาท (หนึ่งลานหาแสนบาทถวน) เปนผลงานที่เปนคูสัญญาเดียว และทําสัญญาโดยตรง

กับสวนราชการหรือหนวยงานเอกชนที่เชื่อถือได โดยผูเสนอราคาจะตองสงเอกสารหนังสือรับรองผลงานหรือ

สําเนาสัญญาหรือสําเนาใบสั่งซ้ือ/สั่งจาง มาประกอบการพิจารณา 
 

9. การสงมอบงาน 

ผูรับจางจะตองจัดสงผลงานดังตอไปนี้เปนจำนวน 1 ชุด พรอมไฟลสำเนารายงานเปนอิเล็กทรอนิกสใน 

flash drive (แฟลชไดรฟ) 

9.1 รายงานผลการดำเนินงาน ฉบับท่ี 1 ประกอบดวยขอมูล เชน  

1) ภาพรวมแผนการดำเนินงาน 

2) โครงสรางหลักสูตร การเตรียมจัดกิจกรรมท่ีเก่ียวของ 

3) ขอมูลผูอำนวยการหรือท่ีปรึกษาโครงการ ขอมูลวิทยากร ขอมูลผูเชี่ยวชาญในโครงการ 
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9.2 รายงานผลการดำเนินงาน ฉบับท่ี 2 ประกอบดวยขอมูล เชน  

1) การประชาสัมพันธโครงการ 

2) ขอมูลผูประกอบการท่ีเขารวมโครงการ รายงานการประเมินศักยภาพของผูประกอบการกอน

เขารวมโครงการ 

3) สรุปเนื้อหากิจกรรมในแตละครั้ง  

9.3 รายงานฉบับสมบูรณ สรุปผลการดำเนินงานโครงการ ประกอบดวย 

1) ภาพรวมการดำเนินโครงการ 

2) โครงสรางหลักสูตร ความเห็นหรือบทวิเคราะหโครงสรางหลักสูตร 

3) ขอมูลผูอำนวยการหรือท่ีปรึกษาโครงการ ขอมูลวิทยากร หรือผูเชี่ยวชาญในโครงการ 

4) ขอมูลผูประกอบการท่ีเขารวมโครงการ รายงานการประเมินศักยภาพของผูประกอบการกอน

เขารวมโครงการและหลังจบโครงการ 

5) รายงานเพื่อประเมินศักยภาพที่แสดงใหเห็นถึงความกาวหนาของผูประกอบการที่เขารวม

โครงการ 

6) สรุปเนื้อหากิจกรรมในแตละครั้ง 

7) ขอมูลเอกสารสรุปขอมูลธุรกิจของผูประกอบการ 

8) สรุปกิจกรรมการนำเสนอผลงาน และนำสงสื่อท่ีเก่ียวของ 

9) การประเมินหรือวิเคราะหผลการดำเนินงาน  
 

10.  คาจางและวิธีการจายคาจาง 

ผูวาจางจะจายเงินซึ่งเปนเงินบาทโดยตรงใหแกผู รับจาง ภายหลังจากผูรับจางไดสงมอบผลงานและ

คณะกรรมการตรวจรับพัสดุไดตรวจรับผลงานดังกลาวเปนท่ีเรียบรอยแลว 

โดยกำหนดจายคาจาง จำนวน 3 (สาม) งวด ดังนี้ 

งวดท่ี 1 กำหนดจายคาจางรอยละ 30 ของวงเงินคาจาง เมื่อผูรับจางสงรายงานผลการดำเนินงาน 

ฉบับที่ 1 ภายใน 1 เดือน นับถัดจากวันที่ลงนามในสัญญา และคณะกรรมการตรวจรับพัสดุ

เห็นชอบรายงานดังกลาวเรียบรอยแลว 

งวดท่ี 2 กำหนดจายคาจางรอยละ 40 ของวงเงินคาจาง เมื่อผูรับจางสงรายงานผลการดำเนินงาน 

ฉบับที่ 2 ภายใน 3 เดือน นับถัดจากวันที่ลงนามในสัญญา และคณะกรรมการตรวจรับพัสดุ

เห็นชอบรายงานดังกลาวเรียบรอยแลว 

งวดที่ 3 (งวดสุดทาย) กำหนดจายคาจางรอยละ 30 ของวงเงินคาจาง เมื่อผูรับจางสงรายงานฉบับ

สมบูรณ ภายใน 5 เดือน นับถัดจากวันที่ลงนามในสัญญา และคณะกรรมการตรวจรับพัสดุ

เห็นชอบรายงานดังกลาวเรียบรอยแลว 
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11.  เกณฑการพิจารณาของคณะกรรมการ 

ผูวาจางโดยคณะกรรมการพิจารณาจะคัดเลือกผูเสนอราคาที่เสนอแนวคิดและการดำเนินงานไดตรงตาม

วัตถุประสงค และคาดวาจะเกิดประโยชนสูงสุดตอผูวาจาง ซึ่งอาจไมใชผูเสนอราคาต่ำสุด ทั้งนี้คณะกรรมการ

สามารถตอรองราคาเพ่ือใหเกิดประโยชนสูงสุดตอผูวาจาง ท้ังนี้ ผลการตัดสินของคณะกรรมการถือเปนท่ีสิ้นสุด 

ท้ังนี้ การพิจารณาผลการยื่นขอเสนอประกวดราคาดวยวิธีการทางอิเล็กทรอนิกส ครั้งนี้ คณะกรรมการจะ

พิจารณารายละเอียดขอเสนอที่สอดคลองและครอบคลุมขอกำหนดงาน และมีประสิทธิภาพสูงสุด ตัดสินโดยใช

หลักเกณฑการประเมินคาประสิทธิภาพตอราคา (Price Performance) 

โดยพิจารณาใหคะแนนตามปจจัยและกำหนดใหน้ำหนักรวมท้ังหมดเทากับรอยละ 100 ดังนี้ 

1) ราคาท่ียื่นขอเสนอ (Price)   กำหนดน้ำหนักเทากับรอยละ 20 

2) ขอเสนอทางดานเทคนิค   กำหนดน้ำหนักเทากับรอยละ 80 

ลำดับท่ี รายการใหคะแนน คะแนนเต็ม 

1 ความรูความเขาใจในการจัดกิจกรรมท่ีเก่ียวของกับโครงการ 30 

2 การวางแผนการดำเนินงาน การออกแบบกิจกรรม การบริหารโครงการ 30 

3 ขอมูลของบริษัท ผลงานของบริษัท  20 

4 ประสบการณของบุคลากรท่ีดำเนินงานในโครงการ 20 

รวม 100 

 

12.  เง่ือนไขอ่ืนๆ 

12.1 เอกสารรายงานสรุปผลการดำเนินงานฉบับสมบูรณ จำนวน 2 เลม ประกอบดวยภาพรวมการ

ดำเนินงาน พรอมผลการดำเนินงาน โดยใหจัดพิมพเปนรูปเลมมาตรฐานการจัดทำรายงานท่ัวไป ขนาด A4 

12.2 ลิขสิทธิ์ หรือสิทธิบัตร ผลงานทั้งหมดที่ไดจัดทำเปนเอกสารรายงาน หรือการบันทึกบนแผน DVD 

หรือแฟมขอมูลอิเล็กทรอนิกสท้ังหลายตามสัญญาจาง หรือท่ีเก่ียวของกับงานตามสัญญาจางนี้ ถือเปนลิขสิทธิ์ของ 

สนช. 

12.3 ผูรับจางจะตองเก็บรักษาเอกสาร หรือขอมูลใดๆ ที่ไดรับจาก สนช. ไวเปนความลับและตองไมนำ

เอกสารหรือขอมูลใดๆ เปดเผยแกบุคคลภายนอก เวนแตจะไดรับคำยินยอมเปนลายลักษณอักษรจาก สนช. 

 

13. หนวยงานผูรับผิดชอบ 

  ฝายนวัตกรรมเพ่ือเศรษฐกิจ  

นางสาวพัชมณ พลายมี 

นักพัฒนานวัตกรรม 

โทรศัพท: 02-017 5555 ตอ 410   

อีเมล: patchamon@nia.or.th 

 

mailto:patchamon@nia.or.th
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ตารางราคากลางงานจางเหมาเพ่ือดำเนินโครงการยกระดับวิสาหกิจนวัตกรรมใหสามารถแขงขันเชิงพาณิชย

ใหเติบโตอยางกาวกระโดดและตอยอดการลงทุน (Growth) ประจำป 2566  

(Growth Program for Startup 2023) 

ขอ รายละเอียด ราคาตอหนวย จำนวน หนวย รวม 

1 ออกแบบและจัดทำส่ือประชาสัมพันธเพือ่ ประกาศรับสมัคร 

ประชาสัมพันธการรับสมัครผานส่ือสังคมออนไลนตางๆ 

100,000 1 งาน 100,000 

2 แสวงหาและติดตอประสานงานผูประกอบการวิสาหกิจเริ่มตนเพื่อ

เขารวมโครงการ 

83,000 

 

1 งาน 83,000 

 

3 คัดเลือกผูประกอบการท่ีเปนกลุมเปาหมายของโครงการ 83,000 1 งาน 83,000 

4 การจัดกิจกรรมหรอืหลักสูตรการอบรมแบบเขมขน     

 - พิธีเปดงานและ Ice Breaking 83,000 1 งาน 83,000 

 - คาอาหารและเครื่องด่ืม (7 ครั้ง) 600 30 คน 126,000 

 - คาตอบแทนวิทยากร 

(จำนวนวิทยากร x จำนวนช่ัวโมง x อัตราคาตอบแทน) 

2,000 14 ชั่วโมง 28,000 

 - คาสถานท่ีในการจัดอบรม  20,000 7 ครั้ง 140,000 

 - คาจัดเตรียมเอกสารประกอบการการอบรม  14,500 1 งาน 14,500 

 - คาประสานงานจัดกิจกรรม 11,500 7 ครั้ง 80,500 

5 คาจัดกิจกรรมการอบรมเชิงปฏิบัติการ (workshops)     

 - คาอาหารและเครื่องด่ืม (4 ครั้ง) 600 30 คน 72,000 

 - คาตอบแทนวิทยากร 

(จำนวนวิทยากร x จำนวนช่ัวโมง x อัตราคาตอบแทน) 

2,000 8 ชั่วโมง 16,000 

 - คาสถานท่ีในการจัดอบรม  20,000 4 ครั้ง 80,000 

 - คาจัดเตรียมเอกสารประกอบการการอบรม  11,000 1 งาน 11,000 

 - คาประสานงานจัดกิจกรรม 10,000 4 ครั้ง 40,000 

6 คาจัดกิจกรรมใหคำปรึกษาผูประกอบการรายบริษัท 

(mentoring sessions) 

    

 - คาอาหารและเครื่องด่ืม (3 ครั้ง) 600 45 คน 81,000 

 - คาตอบแทนผูใหคำปรึกษา 

(จำนวนผูใหคำปรึกษา x จำนวนช่ัวโมง x อัตราคาตอบแทน) 

2,000 90 ชั่วโมง 180,000 

 - คาสถานท่ีในการจัดกิจกรรม 20,000 3 ครั้ง 60,000 

 - คาประสานงานจัดกิจกรรม 10,000 3 ครั้ง 30,000 

7 คาการจัดกิจกรรมสงเสริมความสัมพันธและเครือขายธุรกิจ 

(community building) ในกลุมผูประกอบการ หรือภาครัฐ 

ภาคเอกชน เครือขายพันธมิตรท่ีเกี่ยวของ 
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ขอ รายละเอียด ราคาตอหนวย จำนวน หนวย รวม 

 - คาอาหารและเครื่องด่ืม (2 ครั้ง) 1,200 80 คน 192,000 

 - คาสถานท่ีในการจัดกิจกรรม 30,000 2 ครั้ง 60,000 

 - คาประสานงานจัดกิจกรรม  30,000 2 ครั้ง 60,000 

8 คาประเมินศักยภาพของผูประกอบการกอนเขาโครงการ และ

พัฒนาการหลังเขาโครงการ 

10,000 1 งาน 10,000 

9 คาจัดกิจกรรมใหผูประกอบการไดพบกับนักลงทุนหรอืแหลงทุน 

(investor meeting) ระหวางหลักสูตร 

162,000 1 งาน 162,000 

10 คาจัดกิจกรรมการนำเสนอธุรกิจกับนักลงทุนหรือแหลงทุนใน

ตอนทายโครงการ (Demo Day) 

    

 - คาอาหารและเครื่องด่ืม (1 ครั้ง) 1,100 200 คน 220,000 

 - คาสถานท่ีในการจัดกิจกรรม 233,400 1 ครั้ง 233,400 

 - คาประสานงานจัดกิจกรรม  136,600 1 งาน 136,600 

11 คาจัดทำการบันทึกภาพกิจกรรมตางๆ ท้ังภาพน่ิงและ

ภาพเคล่ือนไหวและจัดทำเปนไฮไลตกิจกรรมในตอนทายโครงการ 

491,000 1 งาน 491,000 

12 คาจัดทำรายงานสรุปผลการดำเนินงานของโครงการ 10,000 1 งาน 10,000 

13 คาอุปกรณตลอดโครงการ 117,000 1 งาน 117,000 

 รวม    3,000,000 

หมายเหตุ คาใชจายดังกลาวรวมภาษีมูลคาเพ่ิมแลว และสามารถถัวเฉลี่ยได 

 * ท้ังนี้ตองไมเกินอัตราคาใชจายตามขอบังคับคณะกรรมการนวัตกรรมแหงชาติวาดวยคาใชจาย

ในการฝกอบรมการจัดงานและการประชุมระหวางประเทศ พ.ศ. 2564 

 


